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Leasingu] financiar este o
modalitate de finantare
raspanditd Tn Romania pentru
achizitia de autovehicule, in
principal, dar din ce in ce
mai mult si pentru achizitia
de echipamente, utilaje si
imobile.

[n mod traditional, o tran-
zactie de leasing pentru
achizitia de autovehicule,
echipamente sau utilaje este
pe o perioada de 1-5 ani, iar
finantatorul, firma de leasing,
solicitd din partea clientului
sa prezinte indicatori finan-
ciari buni si un avans de 20-
50%, garantia fiind bunul
finantat (autovehicul, echipa-
ment, utilaj) si aflat in propri-
etatea firmei de leasing pana
ce se face plata integrala de
catre client.

Firmele de leasing efectu-
eazd o analiza financiard a
clientului si o analiza de risc
a bunului finantat. In urma
acestor analize, firmele de
leasing decid daca finanteaza
0 anumitd tranzactie si in ce
conditii.

Exista situatii, si nu
putine, in care clientului,
chiar daca are indicatorii
financiari buni, i se solicita
atat garantie imobiliard, cat
si contract de buy-back din
partea furnizorului pentru
bunul finantat. Garantia imo-
biliara este o ipoteca asupra
unui teren sau cladire pe
care o detine clientul sau un
garant al clientului. Parado-
xul este ca clientul, daca nu
plateste toate ratele, va
pierde imobilul adus in

garantie, iar dacd acesta nu
acopera in intregime datoriile
fatd de firma de leasing nu
va primi nici macar propri-
etatea pentru bunul finantat.
Deci, clientul poate pierde
mai mult decdt castiga intr-o
astfel de tranzactie.

Un alt paradox este ca
firmele de leasing prefera sa
finanteze clienti cu pierdere
pentru ca acestia sa
achizitioneze autoturisme, de
multe ori scumpe, decét sa
finanteze firme cu profit pen-
tru achizitia de echipamente
si utilaje productive. Motivul
este ca un autoturism poate
fi valorificat mai ugor decat
un echipament sau utilaj.

Exista si o categorie de
,clienti tinta” pentru tran-
zactii de valoare mare, pen-

tru care, indiferent de bunul
finantat, firma de leasing
aprobd conditii foarte lejere
de finantare, si anume avans
de 5-10%, dobanda mai
mica si, eventual, valoare
reziduala. Aceste tranzactii
sunt cautate de catre firmele
de leasing, chiar daca este
vorba de valori mari, riscuri
mari si implicit pierderi mari
in caz de esec.

Dupé cum se vede, pen-
tru acelasi bun puteti obtine
oferte de leasing foarte
diferite in ceea ce priveste
avansul, dobanda, garantjii
suplimentare, alte costuri si
cerinte. Unele oferte se
dovedesc a fi chiar compli-
cate. Inainte sd va decideti
asupra ofertei unei firme de
leasing, obtineti mdcar trei
oferte comparabile si incer-
cati sa intelegeti implicatiile
pe care le are fiecare.
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